Pellon Ano 21, n.135 maio 2022

& Associados
A D Vi i@ i@y A G

INFORME
JURlDlCO

RAPHAEL MUSSI

A VIABILIDADE DA CLAUSULA DE RETOMADA
NO SEGURO GARANTIA DE OBRAS PUBLICAS



Ano 21, n.135 maio 2022

INFORME
JURIDICO

Publicacao do Escritorio

Pellon & Associados Advocacia O 3

Luis Felipe Pellon

Sergio Ruy Barroso de Mello

PROJETO GRAFICO
MGC COMUNICACAO

Distribui¢ao Online

As opinides expressas nos O 8
artigos assinados, bem como

o servi¢o de Clipping
(elaborado originalmente

por outros veiculos) sdo de
responsabilidade de seus
autores e ndo refletem
necessariamente a opiniao do
Escritério Pellon & Associados

Advocacia. A reproducdo de O 9
qualquer matéria depende de

prévia autorizacdo. Imagens
retiradas da internet, de
dominio publico.

Rio de Janeiro

Rua Desembargador Viriato, 16
20030-090 Rio de Janeiro RJ Brasil
+55 21 3824-7800
www.pellon.com.br
corporativo@pellon.com.br




A VIABILIDADE DA CLAUSULA DE RETOMADA
NO SEGURO GARANTIA DE OBRAS PUBLICAS

Raphael Mussi

Sécio de Pellon & Associados Advocacia

A Clausula de Retomada no Contrato de Segu-
ro Garantia das obras e servicos de engenha-
ria de grande vulto é o mais recente mecanis-
mo introduzido pelos artigos 99 e 102 da Lei
14.133 de 1° de abril de 2021, que reforma,
amplia, modifica e inova em varios aspectos
as Licitacdes e Contratos Administrativos
celebrados no Brasil.

Ainsercdo de tal medida se imp6s diante do
aumento vertiginoso de obras paralisadas,
estimadas em 14 mil pelo TCU, cujos valores
superam R$ 200 bilhdes, sendo que 23% sdo
de paralisacdes decorrentes de abandono
de obra pela empresa contratada, que em
tese, se beneficiariam pela aplica¢cao do insti-
tuto da retomada, caso houvesse sido con-
tratado o seguro garantia.

A tematica dos desvios nas obras é mundial-
mente debatida, por exemplo, os estudos
das Universidades de Oxford e Tenesse, que
revelaram trés em cada quatro projetos de
construcdo de hidrelétrica sofreram aumen-
to de custos e oito em cada dez sofreram atra-
So, ja em outro estudo voltados a obras em
geral, revelou-se que nove de cada dez proje-
tos atrasam e tem aumento de custos.

Diante desse cenario, ap6s amplos debates

no Congresso Nacional, introduziu-se no
pais modifica¢des na Lei de Licitacbes para
aprimorar o uso do Seguro Garantia como
instrumento capaz de a um s6 tempo, garan-
tir a consecuc¢ao do contrato ao menor custo
possivel, sob a inspiracdo de modernos ins-
trumentos ja experimentados internacional-
mente, e, solucionar parte do problema de
atraso ou abandono de obras publicas atra-
vés da contratacao da Clausula de Retoma-
da, objeto desse singelo artigo.

Ebem verdade que a primeira Circular SUSEP
n°8 de 1982 ja tratava, para o Seguro Garan-
tia, da hipdétese de retomada, da mesma
forma que as normas de 2002, 2003 e 2013
previam a possibilidade de a Seguradora
assumir o objeto do Contrato Principal para
dar-lhe continuidade e conclui-lo, sob sua
integral responsabilidade, realizando-o por
meio de terceiros, 0 que se seguiu na atual
regulamentacdo setorial por meio da Circu-
lar SUSEP n° 662 de 2022, e agora incorpora-
da aotextolegal.

Alias, o conceito do step-in right ndo é novo
no ordenamento juridico brasileiro, encon-
tra-se previsto desde 2004 na Lei das PPPs
(Lei n® 11.079) e na Lei de Concessodes (Lei
8.987), atualizada em 2015 para prever a
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intervencdo temporaria dos financiadores e
garantidores para reestruturacao financeira
e continuidade da presta¢ao dos servicos do
concessionario, ferramenta nunca utilizado
no Brasil, por falta de previsibilidade.

Como qualquer novidade, ha muitas ques-
tdes e poucas respostas prontas que preci-
sam ser construidas para se evitar efeitos
indesejados e uma previsdo legal natimorta.
E isto dependera de trés fatores cruciais, o
nivel de detalhamento do edital da licitacao
da obra ou servico, os limites subscritos pela
Seguradora no contrato de seguro garantia e
a seguranca juridica, que passa, necessaria-
mente, naforma de intervencao do judiciario
nos negocios juridicos celebrados entre as
trés partes contratantes.

Arespeito do ultimo item, é importante lem-
brar que o Contrato de Seguro de Garantia
de Obras Publicas, por regra, estara sujeito
as diretrizes da Resolu¢cao CNSP n° 407 de
2021, por ser um seguro de danos para
cobertura de grandes riscos, que se alinha
aos principios da Lei de Liberdade Econdmi-
ca e imp&em menor rigor estatal para sua
elaboracdao, em linha com a atual regula-
mentacgao.

Ndo sem razdo, a intenc¢ao da modernizacao
legislativa é elevar o patamar de contratacao
publica no Brasil para os paises desenvolvi-
dos, e nesse aspecto, utiliza-se como refe-
réncia a experiéncia mais significativa do uso
do performance bond com clausula de reto-
mada nos Estados Unidos e Canada, destes
se extrai importe alerta: as obrigacfes e res-
ponsabilidades devem estar dispostas com
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clareza e detalhamento no Contrato Princi-
pal e na Apdlice de Seguro Garantia, para se
evitar litigios.

Na experiéncia americana, cujos limites segu-
raveis sao de até 100% do valor do contrato
garantido, a clausula de takeover, como é
conhecida a Clausula de Retomada, quando
invocada nos casos de inadimplemento do
Tomador, geram um Contrato adicional esta-
belecido entre a Seguradora e o Segurado
denominado “Takeover Agreement” definido
como: “documento critico para a Seguradora e
o Segurado na defini¢céo de seus direitos e obri-
gagoes futuras e no estabelecimento de uma
compreensdo clara do escopo do trabalho res-
tante a ser concluido.”.

Através desse contrato, as partes pactuam
como se dara a retomada da obra, o escopo
da obra a ser executada de acordo com as
disposicdes do Contrato Garantido, as obri-
gacdes assumidas pela Seguradora, inclusive
em relacdo aos fornecedores e subcontrata-
dos do contrato original, a possibilidade de
alteracao do escopo do contrato principal, o
novo cronograma da obra, o valor remanes-
cente a ser pago pelo Segurado/Contratante
e aformadesolucao de eventuais conflitos.

Diante do novo contrato, os Tribunais ameri-
canos ja decidiram que o Contrato Original €
incorporado por referéncia ao Takeover Agre-
ement, fazendo com que a Seguradora se
torne a Contratada do Contrato de Obra, ori-
ginalmente garantido. Segundo o entendi-
mento jurisprudencial americano, a Segura-
dora passaria a ter, inclusive, maiores direi-
tos que o Tomador, podendo executar o
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novo contrato contra o Segurado em face de
trabalhos adicionais em excesso ao que ori-
ginalmente fora pactuado, como ocorreu no
caso Travelers Indemnity Co. v. United States,
16 CI. Ct. 142 (1988), em que a Seguradora se
viu obrigada a executar além do que havia
sido originalmente estabelecido pelo contra-
to e ndo recebeu do governo americano o
equivalente pelo trabalho executado, socor-
rendo-se dojudiciario paratanto.

Outro exemplo é o caso XL SPECIALTY v. COM.,
DEPT. OF TRANSP, 624 SE 2d 658 - Va: Court of
Appeals 2006 em que a Seguradora, apods ser
acionada, concluiu a obra e teve negado o
pagamento pelo contratante da obra execu-
tada.

Em outras palavras, a seguradora, em verda-
de, se torna o contratado, sujeito aos termos
do novo contrato firmado com o Segurado,
substituindo o Tomador para todos os efeitos.
A excecdo desse entendimento se aplica ape-
nas aos casos em que a Seguradora ndo assu-
me o compromisso de completar a obra ou

servico, deixando assim de firmar o compro-
misso em apartado.

Outro tema tormentoso é a limitacdo da res-
ponsabilidade da Seguradora diante do ina-
dimplemento do Tomador. Ha, basicamen-
te, dois entendimentos, o primeiro como
regra geral, p.e., Lawrence Tractor Co. v Carlis-
le Ins. Co., 202 Cal App 3d 949, 249 Cal Rptr 150
(1988), diz que a Seguradora estara sempre
limitada ao valor da importancia segurada
que corresponde, na maior parte das vezes,
a multa contratual ou clausula penal, méto-
do de antecipacdo e quantificacao de perdas
e danos estabelecida previamente no Con-
trato Principal, na hipétese em que a Segura-
dora ndo assume aretomada da obra, o que
inclusive, esta previsto na Lei de Licitacbes
brasileira, gerando um incentivo para
que a Seguradora assuma a conclusdo do
empreendimento, que podera ser mais
vantajoso do que o pagamento integral da
importancia segurada.

Em sentido contrario, ha diversos julgados em

Pellon & Associados Advocacia 5



que a Seguradora se vincula ao contrato prin-
cipal e responde por todos os prejuizos, como
se o Tomador fosse, pois cal¢a os seus sapa-
tos - step into the shoes - abrindo espaco para
a condenacao além dos limites pactuados por
todos os danos causados pelo inadimplemen-
to do contratado.

Nesses casos, em comum estdo a auséncia de
previsdo contratual da Apdlice a respeito das
possibilidades de retomar ou ndo a obra, a
efetiva retomada pelo Segurador e a auséncia
de acordo por escrito prévio (Takeover Agree-
ment), estabelecido entre a Segurada e o Segu-
rador, em rela¢do aos limites de responsabili-
dade assumidos, nessa hipétese, os tribunais
entendem que a Seguradora renunciou a limi-
tacdo contratual e atua como se contratada
do contrato principal fosse, embora a Corte
tenha ressalvado que nada ha de ilicito em
limitar as obriga¢cdes assumidas na qualidade
de garantidor, mas se nao o fezao tempo da
retomada ndo é possivel invocar tal limitacao
posteriormente.

Por sua vez, na experiéncia canadense, cuja
importancia segurada é, em média, de 50%
do valor do contrato, ha dois claros entendi-
mentos a respeito do papel da Seguradora na
retomada da obra e a limita¢do de suas obri-
gacoes.

A primeira corrente, baseada no precedente
Western Surety Co. v. Lac La Ronge Indian Band,
2004 SKCA 109 (CanLll), ao reformar a senten-
ca reconheceu que a responsabilidade da
seguradora era limitada aos custos necessa-
rios para completar o trabalho ou a obra ini-
ciada pela Tomador. Nesse sentido, o Tribu-
nal traz importante licao a respeito da clau-
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sula de retomada: “nenhuma seguradora assu-
miria a obrigacéo de “completar o Contrato” se
isso significasse que seria responsavel por
danos maiores ou, neste caso, indenizac¢Go por
perdas e danos. A extensdo da exposicdo da
garantia deve ser a mesma, independentemen-
tedaopgdo escolhida.”

Por outro lado, o precedente Whitby Land-
mark Development Inc. v. Mollenhauer Cons-
truction Ltd., 2003 CanLll 50085 (ON CA), mar-
cou ainterpretacdo do Tribunal a respeito da
possibilidade da Seguradora garantir recla-
macdes derivadas do proprio contrato
garantido, que nesse caso, estabeleceu um
acordo de reparticao de custos para além
daqueles necessarios aos reparos e término
da obra, pois no entender da corte: “ndo hd
nada nas condi¢bes da apdlice ou nas circuns-
tancias em torno de sua negociagéio ou conclu-
s@o que sugira que as cldusulas de comparti-
Ihamento de custos do contrato de constru¢éo
ndo estdo incluidas como perdas vinculadas.”,
ampliando-se a garantia fornecida pela Segu-
radora para além do tijolo e argamassa
“bricks-and-mortar”, como se convencionou
nominar.

As mais diversas discussdes exsurgem
necessariamente diante de reclamac¢fes dos
Segurados por compensac¢des financeiras,
no contexto de atraso de obras, em oposicao
aos custos necessarios para completa reto-
mada da obrafisica.

Em outro caso, decidido pela corte de Alberta,
MGN Constructors Inc. v. AXA Pacific Insurance
Company, 2013 ABQB 216, determinou-se que
o Segurado ao declarar a inadimpléncia do
Tomador, ndo deu tempo razoavel a Segura-



dora de promover sequer a regulacdao do
sinistro, pois apds o aviso do sinistro, em
seguida, houve a rescisao do contrato princi-
pal, de modo que foi exigido o pagamento
integral da garantia, sem que houvesse a opor-
tunidade pela retomada, o que é bem comum
na pratica, pois os desvios dos contratos de
constru¢ao nao sao acompanhados e quando
a Apdlice é acionada o vinculo contratual, por
vezes, é irrecuperavel, notadamente, ja esta
ha muito rompido e as chances da obra ser
retomada sao quase nulas.

Com efeito, o julgado traz duas adverténcias
importantes, a primeira € que a retomada nao
sera opcdo viavel em todos os projetos de
construcao e segunda diz respeito a incerteza
redacional dos contratos que continuara até a
Suprema Corte do Canada decidir qual o pre-
cedente deve prevalecer, enquanto isso, suge-
re o magistrado, “E curioso o motivo pelo qual
as empresas seguradoras ndo fizeram nada
para resolver a incerteza por meio de uma reda-
¢Go clara nos contratos padrdo seguro garantia.
A industria poderia criar dois tipos de apdlices
com precos diferentes: um apenas para tijolos e
argamassa e outro para todas as obrigacbes
contratuais. Interpretacbes desfavoraveis,
mesmo pela Suprema Corte, podem ser reverti-
das por uma linguagem cuidadosamente cons-
truida.”.

Diante das evidéncias factuais apresentadas é
possivel facilmente extrair a mais importante
licdo para que a Clausula de Retomada nos
Contrato de Seguro Garantia de Obras publi-
cas seja empregada como se pretendeu pela
reforma da lei de licita¢cdes, os contratantes
devem prezar pela melhor e possivel reda¢ao

do instrumento juridicos.

A obviedade de tal certeza pode ser contes-
tada, porém a clareza e detalhamento do
Contrato Principal, do edital de licitacao e
seus anexos, a antecipacdo de instrumentos,
a renegociacao e adoc¢do de novos instru-
mentos a exemplo do Takeover Agreement
geram a previsibilidade do que a Administra-
¢d0 espera, caso seja necessaria retomada
da obra pela Seguradora, sendo despicienda
a utilizacao de outros instrumentos como a
regulamentacdo por decreto da Clausula de
Retomada, € preciso construir solu¢des espe-
cificas para o caso concreto, evitando mais
generalizacdes.

Por sua vez, cabera ao mercado segurador,
ressegurador e corretor, o desenho de
melhores produtos que prevejam com clare-
za os limites seguraveis, com linguagem aces-
sivel, evitando-se longas e custosas batalhas
judiciais que apenas retardam o cumprimen-
to do objeto segurado, que € execuc¢do do
servico ou obra publica em beneficio da soci-
edade.

Afinal, existe nafrase que se atribuia Albert
Einstein “insanidade é continuar fazendo sem-
pre a mesma coisa e esperar resultados dife-
rentes.”verdade atemporal, e que nosimpul-
siona e exige esforco mutuo para apresen-
tar soluc¢des diversas para problemas
comuns.®

Esta € uma versdo resumida do Artigo

publicado em: https://jus.com.br/artigos/96357/a-
viabilidade-da-clausula-de-retomada-no-seguro-
garantia-de-obras-publicas
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SEGUROS

MAIS DE 50% DA RECEITA TOTAL DE SEGUROS
ESTA NAS MAOS DE CINCO GRUPOS SEGURADORES

Ranking das Seguradoras 2021. Com base nos dados divulgados pelas seguradoras e
entidades do setor de seguros, o consultor de economia do Sincor-SP, da Rating de Seguros,
Francisco Galiza, produz, anualmente, o Ranking das Seguradoras.

De acordo com o documento, 52,75% do mercado de seguros estd nas mdos de cinco grupos
seguradores: Bradesco Seguros (22,13%), SulAmérica (10,02%), Porto (8,62%), Banco do Brasil
(6,14%) e Zurich-Santander (5,84%).

Em 2021, a receita total do mercado de seguros, sem considerar DPVAT, produtos de riscos e
acumulagdo, foi de quase R$ 197 bilhbes, com alta de 12,7% em relacéo ao ano anterior.

Ver...
http://ratingdesequros2.hospedagemdesites.ws/wp/wp-content/uploads/2022/05/ranking-
das-sequradoras-2021.pdf

Contribuigao:

L] . .
Francisco Galiza

CONSULTORIA )
[N | www.ratingdeseguros.com.br
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De acordo com a Allianz Travel, pandemia tem
feito brasileiros investirem mais em cobertura
paraviagens nacionais

A contracdo de seguro-viagem por parte de
brasileiros para destinos internacionais ja é
uma realidade ha alguns anos. A preocupacao
em ter que arcar, principalmente, com altos
gastos médicos em solo norte-americano ou
europeu assusta o bolso de muitos viajantes,
gue ndo se arriscam em sair do Brasil sem
uma cobertura. No entanto, a Allianz Travel,
empresa de seguro-viagem, que, no Brasil,
atua como representante da Allianz Seguros,
tem registrado um novo comportamento por
parte dos brasileiros: a contrata¢dao do seguro
também para viagens nacionais.

CONTRATACAO DE
SEGURO PARA VIAGENS
DENTRO DO BRASIL
CRESCE 18%
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Nesses primeiros meses de 2022, a empresa
ja registrou um aumento de 18% na emissao
de apdlices dos planos nacionais em relacao
ao mesmo periodo do ano passado. “Muitas
familias e casais que estavam ha dois anos
impossibilitados de viajar, agora querem recu-
perar o ‘tempo perdido’, mas com o respaldo
dos servicos relacionados a pandemia, que o
momento ainda requer”, afirma Vincent Ble-
unven, CEO da Allianz Partners Brasil, empre-
sa detentora da marca Allianz Travel.




E fato que, com o avanco da vacinacdo no pais,
44% dos brasileiros demonstraram o interesse
em viajar, sobretudo dentro do Brasil. De acor-
do com o estudo da empresa de consultoria e
auditoria PwC, 50% dos entrevistados afirma-
ram nao se sentirem seguros para realizar via-
gens internacionais. Os dados sao do fim do
ano passado. “E notério que a pandemia tenha
provocado uma mudanca nos habitos dos via-
jantes brasileiros. O consumidor que contrata
0 seguro-viagem hoje em dia esta mais atento
a quais sdo as garantias oferecidas nas cober-
turas por Covid-19, como despesas médicas e
hospitalares”, ressalta o executivo.

Ainda segundo o gestor, a tradicional razéo do
desinteresse dos brasileiros pela contratacao
do seguro-viagem para trechos nacionais se
deve ao fato de que muitos ainda acreditam
gue a apdlice cobre apenas gastos com saude.
“Muitos viajantes desconhecem outros aspec-
tos da cobertura, como suporte no caso de
extravio de mala, de cancelamento do voo por
diversas causas, entre outros”, reforca. Entre-
tanto, é exatamente a preocupag¢ao com a con-
taminacdo pelo coronavirus e, consequente-
mente, com eventuais gastos extras, que tem
alavancado a popularidade deste servico.

A seguradora identificou que o publico que
mais tem procurado os servi¢os de seguro-
viagem sdo pessoas entre 31 e 40 anos. Elas
correspondem a 24% do total das vendas neste
segmento. A informacdo casa com o estudo da
PwC, que ouviu 9.370 consumidores de dife-
rentes paises e afirma que a maioria dos parti-
cipantes interessados em retomar os habitos
de viagem eram das Gerac¢des X e Millennials.
Fonte: Allianz via Sonho Seguro




CFM REGULAMENTA TELEMEDICINA
NO BRASIL

Paciente deve autorizar o atendimento e
transmissdo de dados eimagens

O Conselho Federal de Medicina (CFM) divul-
gou no dia 04 de maio as normas que regula-
mentam a telemedicina no pais, ou seja, a
presta¢do de servicos médicos mediados por
tecnologias de comunicacdo. A norma foi
publicada hoje (5) no Diario Oficial daUnido e
jaestavigente.

A resolucdo estabelece que a telemedicina é
0 “exercicio da medicina mediado por Tecno-
logias Digitais, de Informacao e de Comuni-
cagao (TDICs), para fins de assisténcia, edu-
cacao, pesquisa, prevencao de doencas e
lesdes, gestdao e promocao de saude”, poden-
do ser realizada em tempo real on-line (sin-
crona)ou off-line (assincrona).

De acordo com o CFM, a norma assegura ao
médico devidamente inscrito nos Conselhos
Regionais de Medicina a autonomia de deci-
dir se utiliza ou recusa a telemedicina, indi-
cando o atendimento presencial sempre que
entender que seja necessario. Essa autono-
mia esta limitada aos principios da benefi-
céncia e nao maleficéncia do paciente e em
consonancia com os preceitos éticos e legais.
A norma também prega que os dados e ima-
gens dos pacientes que estejam no registro
do prontuario devem ser preservados, obe-
decendo as normas legais e do conselho,
para que se assegure o respeito ao sigilo
meédico. “Isso inclui a guarda, o manuseio, a
integridade, a veracidade, a confidencialida-



de, a privacidade, airrefutabilidade e a garan-
tia do sigilo profissional das informacdes”, diz
o CFM.

A resolucdo indica que o atendimento deve
ser registrado em prontuario médico fisico
ou no uso de sistemas informacionais, em
Sistema de Registro Eletronico de Saude
(SRES) do paciente, atendendo aos padrdes
de representacdo, terminologia e interopera-
bilidade. Os dados de anamnese (obtidos
numa conversa inicial com o paciente sobre
sua vida) e preparatoérios e os resultados de
exames complementares, além da conduta
meédica adotada, relacionados ao atendimen-
to realizado por telemedicina, também
devem ser preservados com o médico res-
ponsavel pelo atendimento.

“A resolucao estabelece que o paciente ou
seurepresentante legal deve autorizar o aten-
dimento por telemedicina e a transmissao
das suas imagens e dados por meio de con-
sentimento livre e esclarecido, enviados por
meio eletrdnico ou de gravacao da leitura do
texto e concordancia, devendo fazer parte do
SRES do paciente”, explicou o CFM. De acordo
com a norma, se o relatoério for emitido a dis-
tancia, deve conter identificacdo do médico
(nome, numero do registro no CRM e endere-
co profissional do médico, identificacdo e

dados do paciente, data, hora e assinatura do
meédico com certificacdo digital do médico).

“Além disso, os dados pessoais e clinicos do
teleatendimento médico devem seguir as
definicdes da Lei Geral de Protecao de Dados
(LGPD) e outros dispositivos legais quanto as
finalidades primarias dos dados”.Segundoa
resolucao, o atendimento a distancia podera
ser realizado por meio de sete diferentes
modalidades: teleconsulta (consulta médica
nao presencial); teleinterconsulta (quando
ha troca de informacbes e opinides entre
médicos, com ou sem a presenca do pacien-
te, para auxilio diagndstico ou terapéutico);
telediagnostico (emissao de laudo ou pare-
cer de exames, por meio de graficos, ima-
gens e dados enviados pela internet); teleci-
rurgia (quando o procedimento é feito por
um robd, manipulado por um médico que
esta em outro local); televigilancia (ato reali-
zado sob coordenacdo, indicacdo, orienta-
¢do e supervisao de parametros de saude ou
doenca, por meio de avaliacao clinica ou aqui-
sicao direta de imagens, sinais e dados de
equipamentos ou dispositivos agregados ou
implantaveis nos pacientes); teletriagem (rea-
lizada por um médico para avaliagcao dos sin-
tomas do paciente, a distancia, para regula-
cdo ambulatorial ou hospitalar). Fonte: Agén-
cia Brasil
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OS BENEFICIOS E DESAFIOS DO
‘MUNDO OPEN’ PARA O MERCADO DE SEGUROS

Apesardo compartilhamento de dados auxi-
liar no desenvolvimento de novos produtos
e servicos, é necessdrio que empresas este-
Jjam atentas ao gerir essas informagodes

O conceito do modelo de negécios “Open” €
baseado na abertura de dados através de
APIs (Interfaces de Programacdo de Aplicati-
vos) padronizadas, permitindo que essas
informac¢des sejam reutilizadas ou trocadas
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entre diferentes servi-
dores e empresas,
além de serem utiliza-
das para o desenvolvi-
mento de novos pro-
dutos e servicos. Seu
objetivo é permitir
maior uma colabora-
cao entre diversas
industrias, benefician-
do também os consu-
midores. No mercado
de seguros, o Open
Insurance possibilitara que os clientes auto-
rizem o compartilhamento de seus dados
entre seguradoras, corretoras, insurtechs e
outras entidades autorizadas pela Susep
(Superintendéncia de Seguros Privados) atra-
vés das APIs. Uma das empresas que esta
ajudando na implementa¢do desse modelo
de negdcios no setor é a Axway. Baseadas
no Open Banking, as APIs do sistema de inte-
gracdo da companhia estdao sendo modifica-



das para as especifica¢bes do Open Insuran-
ce. Os clientes da empresa ja comecam a
implantar as APIs da primeira fase do Open
Insurance, que segue o calendario determi-
nado pela Superintendéncia. “A ferramenta é
uma estratégia de integracdo baseada em
APIs que adotam uma abordagem holistica
focada em seguranca para a integragdo cor-
porativa, atingindo todos os tipos de aplica-
cOes, independentemente de estarem em
execucdo no local ou na nuvem”, diz Laura
Heritage, General Manager da empresa.

Segundo a executiva, a organizacdo ajuda
seus clientes a abrirem suas informacdes
com seguranca para incorporar produtos e
servicos onde seus consumidores precisam
deles, desenvolvendo novos canais com expe-
riéncias positivas e adaptando o sistema con-
forme as necessidades do neg6cio mudam.
“Estamos trabalhando com varias companhi-
as de seguros para ajuda-las a adotar o Open

Insurance, formando também parcerias com
integradores de servicos para fornecer a expe-
riéncia completa do Open Insurance, desde a
estratégia de negocios até a estratégia técni-
ca”.0 Open Insurance herdou varios aspectos
do Open Banking, como a no¢do de padroni-
zacao de uma aplicacao em torno do compar-
tilhamento de dados para a seguranca des-
ses dessas informacdes, e conceitos de
gerenciamento de consentimento do usua-
rio. “Ha muitos beneficios para os consumi-
dores e para os agentes do mercado de segu-
ros. Para o cliente, por exemplo, ha a criagao
de produtos e servicos que atendem as suas
necessidades imediatas, além de pagamen-
tos de sinistros mais ageis e simplificados,
diminuindo os prejuizos financeiros. Ja para
as seguradoras e corretoras, haverd um
menor custo para conquistar mais segura-
dos, podendo ser desenvolvida a capacidade
de oferecer novos seguros e abrir canais de
receita”, afirma Laura.

De acordo com a General Manager da Axway,
os principais desafios do compartilhamento
de dados sao a padroniza¢ao da representa-
cdo dos dados, a seguranca dos sistemas, o
estabelecimento da propriedade dos dados e
a gestao do consentimento dos donos dessas
informacbes para poder utiliza-las. “Outras
industrias irdo se juntar ao universo Open,
isso é inevitavel. Estamos construindo relaci-
onamentos com nossos clientes do mercado
de seguros no Brasil para desenvolver um
trabalho duradouro e continuo, possibilitan-
do que as empresas possam implantar o
Open Insurance com sucesso e aproveitem as
oportunidades que o sistema trard”, ressalta
Laura. Fonte: Revista Apdlice
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ARTIGO: SEGUROS, MOBILIDADE E
INFRAESTRUTURA DE TRANSPORTES

Por Dyogo Oliveira, economista e diretor-
presidente da Confedera¢do Nacional das
Seguradoras(Cnseg)

"E urgente fortalecer uma agenda de investi-
mento publico e privado na pauta da mobili-
dade e dissolver as fronteiras que separam e
segregam as cidades e as pessoas”, afirma o
presidente da CNseg

Mobilidade urbana e infraestrutura de trans-
portes dependem cada vez mais da boa inte-
ragdo entre o setor publico e o setor privado.

No caso de projetos de infraestrutura, o segu-
rador tem a funcdo de garantir os riscos envol-
vidos na elaboragao dos projetos e na sua exe-
cucao. Isso reduz o custo de capital do projeto
com maior oferta de financiamento e aumen-
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ta o interesse de investidores do exterior, que
veem com bons olhos a acdo dos atores locais
de peso. Ainda mais quando sabemos das res-
tricdes orcamentarias do setor publico e da
necessidade cadavez maior de se atrair inves-
timentos privados para o setor.

Apostar em obras de longo prazo, aumentar a
segurancaviaria, melhorar afluidez do trafego
e incorporar tecnologias que beneficiem os
motoristas sdo acdes que podem contar com
0S seguros para torna-las mais viaveis e efici-
entes do pontodevistafinanceiro e social.

Um transporte publico eficiente aproxima as
pessoas, mas estamos longe do modelo que
esta sendo aplicado em outras metrépoles do
mundo, onde as pessoas podem acessar tudo
que precisamem 15 minutos de onde moram.



Pensar em mobilidade urbana é pensar nas
desigualdades sociais. Historicamente, o
padrdo de ocupacdo do territério nas metro-
poles afastou a moradia dos brasileiros para a
periferia, deixando seus postos de trabalho e
as oportunidades urbanas na educacao,
saude e lazer mais distantes.

Sustentabilidade se aplica também ao deslo-
camento, resultando na reducao de emissdes
de CO2 no meio ambiente. O que nos leva a
outro topico: o uso de energia mais limpa nos
transportes, como carros elétricos no lugar
dos de combustivel fossil, que poderia dimi-
nuir em muito o numero dos acidentes. Ainda
ha poucos beneficios paraveiculos desse tipo.

A pandemia exigiu evitar aglomeracdes,
gerando novos habitos. Quase 50% dos brasi-
leiros alteraram sua forma de se deslocar.
Cerca de 10% adotaram o uso da bicicleta,
mas 40% passaram a usar mais o carro parti-
cular.

Neste novo normal podemos incluir o maior
uso de aplicativos de entregas e de carona.
Diversas startups de compartilhamento de
carros também se desenvolveram. O mundo
quer mais acesso e menos posse.

Os seguros podem dinamizar esse movimen-
to. Hd uma demanda crescente de oportuni-
dades com asinovacdes. S6 como exemplo, as
empresas digitais que prestam servicos de
entrega vém solicitando uma rede de seguro
social para apoia-las em caso de lesbes no tra-

balho e perda dereceita.]a para os carros com
sensores, pode-se oferecer seguro de respon-
sabilidade civil gue recompense os segurados
com base nos dados que coletam.

Ha& uma estimativa de que 40% da populagao
brasileira ainda se movimenta exclusivamen-
te a pé. Quais as condi¢Bes que oferecemos
ao pedestre, em termos de praticidade e aces-
sibilidade? Legislacdes como o Codigo Brasile-
iro de Transito (CTB), revisado em 1998, a Poli-
tica Nacional de Mobilidade Urbana (PNMU),
de 2012, e a Lei Brasileira de Inclusao (LBI), de
2015, sdo iniciativas que visam priorizar os
pedestres. Mas em Sao Paulo, por exemplo,
guase metade das calcadas ndo tém a largura
minima prevista em lei.

E urgente fortalecer uma agenda de investi-
mento publico e privado na pauta da mobili-
dade e dissolver as fronteiras que separam e
segregam as cidades e as pessoas. Comparti-
Ihamos a mesma rota na dire¢ao de um pais
mais seguro. Podemos e devemos contribuir
com um justo e inclusivo acesso a cidade, o
que impacta na qualidade de vida do cidadao,
garantindo que ele possa ter melhor moradia,
mais saude, educacdo, e que trabalhe mais
descansado, produtivo, e tenha tempo para
lazer. Fonte: Sonho Seguro
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